ФОРМА АНКЕТЫ ПРЕТЕНДЕНТА НА УЧАСТИЕ В ПРОЦЕДУРЕ ПРОДАЖИ
АНКЕТА
претендента на участие в процедуре продажи
1. Сведения о претенденте

1.1.Наименование организации  _________________________________________________________

1.2.Юридические реквизиты организации ________________________________________________

1.3. Банковские реквизиты организации __________________________________________________

1.4.Дата, место и орган регистрации, создания организации, лицензия ________________________

_____________________________________________________________________________________

1.5.Уставной капитал  _________________________________________________________________

1.6. Краткие сведения о деятельности организации с указанием сделок, по объему сопоставимых с предметом продажи ___________________________________________________________

1.7.Финансирующие банки  ____________________________________________________________

1.8. Отзывы Продавцов на основные выполненные договоры _______________________________

2. Устав, лицензии и полномочия должностных лиц

2.1. Заверенные копии документов, относящихся к уставу и правилам внутренней субординации и организации _________________________________________________________________________

2.2. Заверенные руководителем копии лицензий на виды деятельности, предусмотренные предметом продажи __________________________________________________________

2.3. Фамилии лиц, уполномоченных действовать от имени организации и обладающих правом подписи юридических документов  _____________________________________________________

3. Финансовое положение организации

3.1. Общие и заемные средства _________________________________________________________

3.2. Финансовое состояние на момент заполнения заявки ___________________________________

3.3. Заверенная копия балансового отчета организации за истекший финансовый год  ___________

3.4. Характер и объем страхования деятельности организации _______________________________

Информация, приведенная в анкете, отражает финансово-экономическое состояние организации по состоянию на «____» ____________ 20___ года.

4. Предполагаемый срок выполнения обязательств по договору _______ дней.

Время начала договора        «_____» _________________ 20 ___ года.

Время окончания договора «_____» _________________ 20____ года.

(Обоснование сроков выполнения работ прилагаются)

5. Техническая часть.

__________________________________________________________________________________

(В технической части обосновываются технические и организационные возможности участника процедуры продажи по покупке, транспортировке ВНР в соответствии с требованиями организатора).
6. Экономическая часть.

________________________________________________________________________________

(В экономической части участник процедуры продажи  обосновывает предполагаемую цену договора с разбивкой ее на составляющие в соответствии с документацией.)
Подпись руководителя



____________ /_______________________/
Подпись главного бухгалтера


___________ /_______________________/ 

